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Ablauf:

. gesetzliche Spielregeln
1. Low-Budget-Werbebeispiele
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I) gesetzliche Spielregein:

® verboten: Telefon, Fax, E-Mall,

® Mailings

® Adressen-Abgleich mit Robinsonliste
(siehe RTR.at, WKO.at, Wikipedia.org)




Informationen aus dem Internet coes

® WWW SCh UtZVG rba n d . at (Schutzverband gegen unlauteren Wettbewerb)

¢ WWW . We rb e rat . at (Osterreichischer Werberat)
® WWW I'I S . b ka . gV . at (Rechtsinformationssystem des Bundeskanzleramtes)
® WWWWkO . at/tl rOI/Se rVI Ce (Service-Point-Rechtsberatung der WK-Tirol)


http://www.schutzverband.at/
http://www.werberat.at/
http://www.ris.bka.gv.at/
http://www.werberat.at/
http://www.werberat.at/
http://www.werberat.at/
http://www.werberat.at/
http://www.werberat.at/
http://www.werberat.at/
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Il) Beispiele erlaubter Werbung:
| Kooperationen/Netzwerke

' PR-Beitrage

' Internet/NL/Weblog

| andere Beispiele

I personliche Prasentation

' Mundpropaganda
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a) Beispiele Kooperationen/Netzwerke:
® Kooperation mit dem Mitbewerber

® Kombiwerbung

® gegenseitige Homepage-Verlinkungen
® gemeinsamer Messestand
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®* PR-Beitrage mittels Tipps verpackt:

Steuer(ausgleich) leicht 7> .
gemacht: _Infoverta,ltung

ichenbiiro
Oberou 18, 6351
Tel. 05358-8257, hovser.

VORTRAGENDE UND ORGANISATOREN des Steuer-Informationsabends von
Frauen fiir Frauen in der Volksbank Kufstein: v.L.n.r. Eva Marth, Marian-

ne Seiwald, Heide Berger, Mag. Jutta Lanpacher, Carina Cadaj, Helga
Folie und Simone Gruber. Foto: Karg

100 %Emncht“ Termin: Mittwoch, 18.
L-gen beim Finanzminister ebruar, 19 Uhr im Kundencen-
—sbﬁFra'u—ul_:dHerrOsimj— ter der Volksbank Kufstein am |
reicher wollen dieses Geld Unteren Stadmlar
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b) Beispiele PR-Beitrage:
® Werbeinhalte mittels Tipps transportieren
® WKO-Vorstellungen im NL/TW

® online Pressedienste, (kostenlos)
Z. B. openpr.de, pressemitteilung.ws,
firmenpresse.de, businessportal24.com/de
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®* PR-Beitrage mittels Tipps verpackt:
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® PR-Beitrage mittels NL.:

EPU-Journal

/ S,

. 3%Tipp§‘ﬁn. EPU(; fiir EPUS leichter zum Erfolg!

Dies ist ein vierteljahrlich erscheinendes EPU-Journal mit Tipps & Tricks fir
Einpersonenunternehmer. Alle EPUs kénnen hier mitmachen und eigene Beitrage kostenlos
Sd‘ia@thlel verdffentlichen. Kontakt siehe unten...
Ein Gesicht fix B Fit fiir die
Untemehmen Lehrfingsausbildu Geld und Skonto

Skontoabzug - mehr Zinsen erwirtschaften als auf der Bank!

Lieferantenskonto

Meist gewdhren Lieferanten einen Skontoabzug bei Zahlung innerhalb einer
bestimmten Skontofrist vor Nettofélligkeit der Rechnung. Wie folgendes Beispiel
zeigt sollte dieser Abzug unbedingt in Anspruch genommen werden, da dies die
glinstigste Finanzierungsmethode ist!

Design-Prof Manika
Springer beatet Print und
Stick aus eirer Hand

Land und Sazislpatner
bizten Weiterbildungs-
peogramm fir Ausbdder an

Ay B www.BeraterVerzeichnis.at/abc/nl/
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® Ausstellung
* Ubersiedlung
® Siegerin WB
® Praktizierter
Umweltschutz

® Unterstutzung
soz. Einrichtungen

Weitere PR-Beispiele:

B Gesundheits-Tipp

Wer war Dr.
Wilhelm Heinrich
SchiiBler?

'u Beginn der G dheitsTipp-

Mag. pharm.
Diemut Widder
Unterer Statplatz 1
6330 Kufstein

ablet fand sie bei den Menschen

ie iiber die Schiiler-Salze
maochte ich kurz erldutern, wer Dr.
Wilhelm Heinrich Schiiftler war.

Wilhelm Heinrich Schiffler wurde am
21. August 1821 in Zwischenahn im
Grofherzogtum Oldenburg (Deutsch-
land) geboren und wuchs in sehr arm-
lichen Verhaltnissen auf. Erst im Alter
von 30 Jahren begann er sein Studium
der Medizin in Paris, Berlin und promo-
vierte schlieRlich in GieRen. :
Die Zeit stand im Zeichen des Umbru-
ches von einer naturphilosophischen
zu einer naturwissenschaftlichen Me-

Was ist eine
Korperakupres-
surmassage?

Das Wort ,Massage" hat seinen
Ursprung im arabischen Wort
,Mass® oder ,Mash’, was soviel
heifit wie die Menschheit selbst. .

ine verletzte oder schmerzende Stel-

b am Korper zu berithren und zu rei-
ben, ist eine natiirliche spontane Re-
aktion. Gemif den Schriften waren es
die Inder mit den alten ayurvedischen
Behandlungen, die vor rund 5000
lahren ein Svstem fiir Massagen ent-

B Heilung mit der Natur

begeisterte Aufnahme und so wurde
von mehreren Biirgern ein Gesuch ge-
stellt, dem jungen Arzt Dr. med. W. H.
Schufiler eine Zulassung zum homoo-
pathischen Arzt zu erteilen, welche am
2.Janner 1858 erteilt wurde.

Schifller begann bald, sich in Artikeln
.in Fachzeitschriften mit aktuellen me-
dizinischen und homdopathischen
Problemen auseinanderzusetzen.
Ab dem Jahre 1872 beschaftigte sich
Schufller intensiv mit seiner Heilweise
und verwendete in seiner Praxis nur
uen Mittel. Er hat seine Er-

e

Satyo Ariz
Mulla

Naturhilfe Praxis filr
Korper, Geist und Seele

ich selbst habe fiir 5 Jahre mit diesen
heiligen Leuten (Sadhus) in den Hi-

malaya Bergen {bei -30 bis -40 g

lebt und dort ihre Medidationen und
Behandlungen gelernt.

Fiir die Hindus war Massage eine Me-
thode, um Fett im Korper zu reduzie-

ren, die Muskeln zu stirken und die
Haut frisch zu erhalten. Massage kann
auch Gelenke, die Jose" geworden
sind, wieder starken oder ,steife” Ge-

lenke wieder ,weich” machen. = -
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c) Beispiele Internet:

® Kostenlose Internet-Eintrage

® Google-Adwords

® Tipps zum download (PDF-Tipps)
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(kostenlose) Homepage-Eintrage:

Beispiele:

EPU4EPU.at, www.vivomondo.com/
BeraterVerzeichnis.at, www.training.at/
http://epu.Wko.at, Xing.at, weblogs,
linkedin.com
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d) andere Beispiele:

® Auto/Taxiwerbung
® |eere Schaufenster mieten
® Kurzfilm
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e) Personliche Prasentation:
® 1Satz-Vorstellung
® auf Detalls achten
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* f) Beispiele Mundpropaganda:
®* um Weiterempfehlung aktiv bitten
® um Referenz bitten
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Danke fur lhre Aufmerksamkeit!

Mag. Erwin Atzl
Unternehmensberater

6330 Kufstein
www.BeraterVerzeichnis.at
erwin.atzl@gmail.com
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